
Goed nieuws! Het kernteam is sinds januari offi  cieel 
toegetreden tot het managementteam van Van 
Wij k Verf. Dit was al eerder aangekondigd, maar 
nu is het dan eindelij k zover. De toetreding van 
de nieuwe, jongere generatie brengt een hoop 
verfrissing en nieuwe inzichten met zich mee. We 
houden je op de hoogte van alle ontwikkelingen. 

1968 – TOEN AL BETROKKEN
Toen Wout en Bep van Lith in 1952 het bedrij f van Wout 
zij n werkgever overnamen, hadden zij  nooit verwacht dat 
zij  in de 50 jaren daarop zo’n succesvol bedrij f zouden 
runnen, waarvan 32 jaar met Van Wij k Verf als leverancier. 
Zoon Ted van Lith vond recent één van de eerste facturen 
van de samenwerking in zij n archief. De factuur met een 
totaalbedrag van 108,96 gulden, heeft alle kenmerken 
die we ook van een moderne factuur mogen verwachten. 
Maar wat opvalt, zegt Ted, is dat er een privé-nummer 
op staat van de vertegenwoordiger waarmee Wout en 
Bep zakendeden. “Dit is een mooi voorbeeld van de 
persoonlij ke betrokkenheid van Van Wij k Verf bij  haar 
klanten. Die was er dus al in 1968”, aldus Ted. 

2000 – HECHTE BAND
Nadat Wout en Bep in 2000 een stapje terug deden 
en de zaak overdroegen aan hun zoon Ted, bleef 
die betrokkenheid. Ted kan zich nog herinneren dat, 
nu Van Wij k Verf directeur, Alex in 1992 als jonge 
vertegenwoordiger regelmatig over de vloer kwam om 

Al vanaf de tĳ d dat Jan van Wĳ k op zĳ n fi ets door de regio ging, is 
Schildersbedrĳ f W.A. Van Lith uit Rumpt trouwe klant van Van Wĳ k Verf. Wout 
en Bep van Lith waren één van de allereersten in de regio die zich aansloten. 
Ruim 70 jaar na oprichting bloeit het bedrĳ f nog steeds onder zĳ n zoon en 
schoondochter, Ted en Michaela van Lith. Ook zĳ  kiezen nog steeds voor Van 
Wĳ k Verf en zetten zo de traditie van Wout en Bep trouw voort.  

De allereerste klant:
een samenwerking 
van ruim 50 jaar 
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Links: een oude foto van Bep van Lith voor de zaak van haar man Wout. Rechts: de factuur uit 1968

Gewoon open tĳ dens de bouwvak
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een praatje te maken met hem en zij n vrouw Michaela. 
De klik tussen de familie Van Lith en Van Wij k Verf is 
overduidelij k aanwezig, want in de 23 jaar daarop waarin 
ook Mark en Cor een belangrij ke rol gingen spelen bij  Van 
Wij k Verf, zij n die bezoeken er nog steeds. “We zij n trouw 
aan elkaar en weten elkaar altij d te vinden”, zegt Ted. 
“In goede of in slechte tij den, de band is hecht en we zij n 
er voor elkaar.”  

HEDEN – NOG LANG NIET KLAAR
Op dit moment bestelt Ted ruim 80% van zij n 
winkelvoorraad bij  Van Wij k Verf. Dat is in zij n tij d zo 
gegroeid. Volgens Ted heeft dat alles te maken met 
het feit dat ze goed weten wat ze aan elkaar hebben, 
met een grote gunfactor richting Van Wij k Verf erbij . In 
februari is er nog een mooie, grote Wij zonol-kleurwand 
geplaatst in de winkel om het merk, wat ze bij  Van Wij k 
Verf inkopen, te promoten bij  de klanten. Samen hebben 
ze al ruim 50 jaar gebouwd en ze zij n daar voorlopig nog 
lang niet mee klaar. 

Toetreding kernteam bĳ  huidig MT

Of je tij dens de bouwvak nu in je hangmat ligt, 
of dat je nog toch nog even doorwerkt: Van Wij k 
Verf is gewoon geopend. Sterker nog, verschillende 
fi lialen organiseren heerlij ke barbecues, waar je van 
harte welkom bent: Lichtenvoorde (7 juli vanaf 
16 uur), Zutphen (13 juli vanaf 17 uur) en Arnhem 
(14 juli vanaf 16 uur). Fij ne vakantie!

Nieuwe Jotun mengmachines

Wie aan onderhoud van houtwerk denkt, denkt 
aan Jotun. De watergedragen systemen van het 
Noorweegse merk zij n al lange tij d favoriet onder 
schilders. Ook bij  Van Wij k Verf zij n we om. Naast 
de drie mengmachines in Tiel, Ede en Nij megen 
investeren we nu ook in mengmachines in Arnhem en 
Lichtenvoorde. Ben jij  al langs geweest voor een potje?
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Sinds februari is het zo ver: de nieuwe bestelapp voor schilders- en 
vastgoedonderhoudsbedrijven is live! Ruim driekwart jaar is Van Wijk Verf 
ermee bezig geweest. John Kuijpers, hoofd administratie & IT en Cor de Bie, 
verkoopadviseur bij Van Wijk Verf, hielpen bij de ontwikkeling: “Met deze app 
weet je zeker dat iedere schilder of voorman de juiste producten voor het 
project bestelt.”

Wie:  Mark Wijnja (38)
Functie: Logistiek Medewerker sinds 2004

Alex: “Mark rijdt al jarenlang op de bus bij Van Wijk 
Verf en is nooit te beroerd om te helpen in het 
magazijn. Hij werkt al sinds 2004 bij ons en wordt 
binnenkort zelfs vader! Van klanten krijgen we niks 
anders dan complimenten over de betrokkenheid 
van Mark in de logistiek. Hij bezorgt niet tot 
aan de drempel, maar precies waar de klant zijn 
producten wenst.

Mark heeft heel veel plezier in zijn werk en is altijd 
aanwezig op de bus of in ons magazijn. 
Hij geniet van de vrijheid en verantwoordelijkheid 
die zijn functie met zichmeebrengt en is trots op 
de bijdrage die hij als steunpilaar levert aan de 
Van Wijk Verf-familie.”

In het Zonnetje
Mark Wijnja

Nieuw: bestel-app voor schilders- 
en vastgoedonderhoudsbedrijven

Het is voor de gebruiker heel eenvoudig. Binnen de app stel je als eigenaar in wat medewerkers voor welk project 
kunnen bestellen, inclusief vooraf ingevoerde kleurnummers. Als alle gegevens voor het project erin staan, krijgen 
ook de schilders en/of de voormannen van het project een mailtje met het verzoek de app te downloaden. Zo zorg 
je voor een optimale kwaliteit en een eenduidige werkwijze. 

GENIEUS IDEE
Cor is enthousiast over de app: “Het begon met een idee van een klant. Eenmaal aan de slag, bleek dat niemand 
nog zo’n app had. We zijn nog hard aan het werk de app verder te verbeteren en producten toe te voegen, maar de 
basis staat en we krijgen alleen maar goede reacties.” Jos van Driel van Schildersbedrijf Van Driel zegt: “De nieuwe 
bestel-app bevalt heel goed. Het werkt zoveel gemakkelijker. Het voorkomt fouten, de plaatjes zijn duidelijk. Ik krijg 
weinig klachten.”

We blikken terug: 
Voorjaarsbeurs in 
Doetinchem
Waar de voorbereiding in januari al begon door contact te leggen met de 
leveranciers om de acties die speciaal voor deze dag gelden in te vullen, 
was het op 11 mei zover: De Van Wijk Verf Voorjaarsbeurs op het filiaal in 
Doetinchem. Het was volgens Michel Driessen, Verftechnisch Adviseur bij Van 
Wijk Verf, gezellig druk en de positieve reacties konden ook dit jaar niet op. 

Michel: “Namens Van Wijk Verf wil ik alle klanten, 
leveranciers en medewerkers bedanken voor deze 
mooie dag. Drie woorden om de beurs te omschrijven? 
Informatief, acties en gezelligheid.”

COMPLEET AANBOD
De marktkramen presenteerden een mooi overzicht 
van alle producten die Van Wijk Verf aanbiedt, 
van spuitapparatuur tot verf en van non-paint tot 
klimmaterialen. “Over de indeling van de kramen is 
vakkundig nagedacht. Zo staan twee producten van 
dezelfde categorie bijvoorbeeld nooit naast elkaar”, 
aldus Michel.

DE GLIMLACH VAN ONZE KLANTEN
De goede mix van klanten in combinatie met de positieve 
reacties, waren voor Michel weer een blijk van de 
meerwaarde van Van Wijk Verf. “Je krijgt veel te horen op 
zo’n dag. Je verkoopt producten, maar uiteindelijk gaat 
het om de glimlach van onze klanten. We kennen geen 
‘nee’ en staan altijd klaar voor onze relaties.” 



Dat Van Wijk Verf méér is dan een verfgroothandel is weer bevestigd. 
Als kennis- en businesspartner staan we altijd klaar om onze klanten te 
ondersteunen op de klus of in de winkel. Deze keer was het onze collega en 
verkoopmedewerker Cor de Bie die een klant stap voor stap ondersteunde 
bij een vloeradvies.

Bij deze specifieke klus ging het om advies over 
vloerafwerking van een garage, schuur en koeienstal 
met spaarzaam ingestrooide vlokken, die zorgen voor 
een egale look in de afwerking. “Wanneer een vraag 
binnenkomt wordt deze nooit telefonisch of per mail 
afgehandeld, maar gaat er altijd een Van Wijk Verf-
adviseur heen om de situatie zo goed mogelijk in te 
kunnen schatten. Een perfect resultaat is van talloze 
factoren afhankelijk en we laten niets aan het toeval 
over”, aldus Cor. Aan de hand van de beoordeelde, vloer-, 
vocht- en temperatuurmetingen en de wens van de 
opdrachtgever volgt er een passend vloeradvies naar de 
uitvoerder van de klus. 

ONDERSTEUNING IN DE UITVOERING
“Samen met onze klanten doen we alles voor een 
topresultaat, ook als daar ondersteuning in de uitvoering 
voor nodig is.” Een mooie en onderhoudsvriendelijke 
vloer was niet het enige resultaat bij de klus. Vooral de 
blije klant zorgde bij Cor voor een lach op het gezicht: 
“De klant was superblij met het mooie resultaat, net 
als ik. Het blijft mooi om van meerwaarde te zijn als 
kennis- en businesspartner, vooral met zo’n prachtig 
eindresultaat.”
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Retailers, opgelet! 
SuperCleaners is nu verkrijgbaar 
Bij Van Wijk Verf gaan we niet alleen de diepte in, maar ook de breedte. Dat 
betekent dat we altijd dat merk, dat product of dé oplossing hebben, waar jij 
naar zoekt als winkelier. Vanaf mei 2023 voegen we vanuit die gedachte een 
ijzersterk Nederlands merk in reinigingsmiddelen toe aan ons assortiment. 
Maak kennis met SuperCleaners, exclusief verkrijgbaar bij Van Wijk Verf. 

SuperCleaners heeft professionele reinigingsmiddelen voor diverse doeleinden, zoals auto’s, huishoudens en industrie. 
Opvallend aan SuperCleaners is dat het zich richt op duurzaamheid met producten die biologisch afbreekbaar zijn 
en minder impact hebben op het milieu. De producten zijn bovendien van hoge kwaliteit en bieden een effectieve en 
efficiënte reiniging. Als dé voorkeursleverancier voor verf-, behang- en speciaalzaken en breedpakketzaken is Van Wijk 
Verf nu als enige geselecteerd om dit mooie merk bij deze winkels te verkopen. 

DIK TEVREDEN
Al vanaf het moment dat retailmanager Mark Beck met een SuperCleaners-vertegenwoordiger op pad ging voor de 
introductie van SuperCleaners bij Van Wijk Verf, was er animo voor dit merk. Nog vóór de officiële introductie, koos 
Uw Groene Vakwinkel ‘Marius DHZ Markt’ uit Beek al voor het concept. Hoewel eigenaar Rutger het merk pas net 
verkoopt, is hij zelf al dik tevreden over de resultaten: “Om de kenmerkende trappenpartij voor mijn winkel in goede 
staat te houden, heb ik de SuperCleaners Sipro Uniquat Groenverwijderaar gebruikt. Het schoonmaken hiervan was 
altijd een hels karwei totdat ik dit merk leerde kennen!” Een goed alternatief voor winkeliers die eens wat anders willen 
proberen. 

Meer weten over SuperCleaners? Neem dan contact op met Mark Beck of Marjanneke Engelaar-van den Hof en laat je 
verder inspireren over dit topmerk! 

De hardlopers van SuperCleaners in het schap van Marius DHZ 

Markt

Cor: “Een mooie vloer was niet het enige resultaat”



-

Decoratieve wandpanelen: 
dé interieurtrend van het moment

Wil je als retailer mee met de interieurtrends? Voeg 
dan de decoratieve wandpanelen van Orac Decor toe 
aan je assortiment. Orac Decor is gespecialiseerd in 
decoratieve elementen waaronder wandpanelen, zelfs 
met verlichting. Kees Wolffensperger, sales manager 
bij Orac Decor, vertelt: “De vraag naar decoratieve 
wandpanelen neemt tegenwoordig erg toe. De één is op 
zoek naar een jaren ’30-uitstraling, de ander kiest juist 
voor strak en modern. Onze wandpanelen bieden met de 
diepte en structuur een mooi alternatief op de gangbare, 
strakke wanden.” Verkoopadviseur Retail Mark Beck sluit 
af: “Orac Decor staat bekend om hun duurzaamheid en 
hoge kwaliteit. Het is een uniek product dat past in iedere 
ruimte en bij iedere stijl.” Meer weten? Neem dan contact 
op met jouw vaste verkoopadviseur.

Elma maakt indruk met vernieuwd schappenplan: 
betere presentatie en meer succes bij winkeliers

Dat we bij Van Wijk Verf fan zijn van het non-paint merk Elma is geen verrassing. Al vanaf de lancering van het 
merk bij Van Wijk Verf in september 2021, zijn wij onder de indruk van het complete assortiment aan non-paint 
verfbenodigdheden die met een aantrekkelijk prijskaartje en hoge kwaliteit de harten van de consumenten verovert. 
De uniformiteit die Elma met haar brede scala aan producten aanbiedt voor consumenten leek al onevenaarbaar. 
Nu komt het merk met een vernieuwd assortiment én een nieuw schappenplan.

Het nieuwe schappenplan weet het brede assortiment van Elma 
nog beter te presenteren door het niet alleen aantrekkelijk, goed 
scanbaar en efficiënt in te richten, maar ook door gebruik te maken 
van ondersteunend materiaal. Zo bevat het nieuwe schappenplan 
onder andere keuzekaarten en promotieborden met tips & tricks 
die je in of bij het schap hangt. Daarnaast biedt het ruimte voor de 
nieuwe professionele lijnen van het merk. Hierdoor weten de winkeliers 
gemakkelijker producten te vinden en aan te wijzen, en ziet ook de 
consument in één oogopslag wat hij nodig heeft. 

ENTHOUSIASTE REACTIES
In de afgelopen maanden kozen al verschillende klanten voor Elma en 
hebben daarbij hun schappen opnieuw laten inrichten. Van Wijk Verf-
klanten Van den Hardenberg uit Doornspijk en Klus & Bouwmarkt uit 
Dieverbrug zijn recent overgestapt op Elma. Michiel van den Hardenberg 
zegt over Elma: “Naast de strakke look van het assortiment ben ik fan 
van de kaarten met informatie! Enorm handig voor klanten die zelf 
willen zoeken, het is heel overzichtelijk.” Jan Kiers van Klus & Bouwmarkt 
Dieverbrug vult aan: “Tijdens de Groene Vakdagen zagen wij Elma weer 
staan en wij waren er meteen enthousiast over. We wilden dat weer in ons 
assortiment, zeker omdat de prijs-kwaliteitsverhouding erg aantrekkelijk is. 
Verder is het voor de klant, maar ook voor onszelf duidelijk waar wat voor 
is. Het succes is nu al terug te zien in de vele herhaalbestellingen.” 
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“Of we even de complete staalconstructie van het treinstation in Oss 
konden schilderen”, vertelt Niels van Rij nsbergen van Van Rij nsbergen 
Dienstverlening. En ja, ‘even’ is eigenlij k wel het juiste woord. In een 
tij dsbestek van zes dagen moest de gehele staalconstructie van treinstation 
Oss tot SA 2,5 blank ontroest worden. Daarna ging de constructie 
geconserveerd in een 2-laags componentensysteem. Een fl inke uitdaging 
volgens Niels. “Maar,” zegt hij , “wij  werken in de civiele techniek en daar 
heb je vaak wel te maken met korte termij nen en fl inke tij dsdruk.” 

Een klus met een fl ink aantal eisen

Met zes man van Van Rij nsbergen Dienst-
verlening en nog zo’n twintig man van de 
hoofdaannemer Houta Bouw, die zorg droegen 
voor het verwij deren van het dak, is de klus in 
zes dagen geklaard. Wel is er een voorbereiding 
van in totaal 9 maanden aan vooraf gegaan. 
Niels: “Van Wij k Verf adviseerde materiaal van 
Libert Paints vanwege de unieke formules bij  
roestwerende systemen. En Cor de Bie, waar 
we veel contact mee hadden, heeft ons zelfs 
tij dens het project nog een spoedvoorziening 
geleverd.”

EXTRA EISEN
Voor deze klus moesten de materialen ook 
aan andere eisen voldoen zoals kleurechtheid, 
laagdikte en dat er bij voorbeeld de komende 
tien jaar geen corrosie mag ontstaan. “Maar,” 
gaat Niels verder, “dit soort klussen vragen 
ook om extra veiligheid. Hierbij  hadden we 
bij voorbeeld te maken met Chroom 6. Gelukkig 
kunnen we voor al onze uiteenlopende vragen 
bij  Van Wij k Verf terecht. Zo gaan we samen 
voor een optimaal eindresultaat.”
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Nieuw in Tiel: 
KEIM-mengmachine

Een LFW? Dat staat voor ‘Lokale Farbwerkstatt’, 
een mengmachine voor KEIM-verfproducten. En 
dat is best bij zonder, want van de LFW zij n er 
maar vij f in het hele land. Beide partij en zij n al 
lang actief in de verfwereld en hebben sinds de 
jaren 90 een zeer goede band. 

Doordat de producten ter plekke te mengen 
zij n, ben je niet meer afhankelij k van lange 
levertij den. Zowel de basis als de pigmenten zij n 
gecertifi ceerd. Hierdoor ben je verzekerd van 
duurzame verf en een optimaal resultaat. 

Van Wij k Verf Relatiedagen! Op 27 en 28 september vinden tussen 14:00 uur en 
21:00 uur de Van Wij k Verf Relatiedagen weer plaats 
in Tiel. Na het succes van vorig jaar, staan er dit keer 
meer dan 40 leveranciers klaar om alles te vertellen 
over hun nieuwste producten en om praktische 
demo’s te geven. Daarnaast vind je dit jaar nóg meer 
spectaculaire acties.

Tij dens deze dagen komt iedere productcategorie aan bod, waaronder 
muurverf en lakken, non-paint, gereedschap, wand- en vloerafwerking, 
reparatie- en vulmiddelen, klimmateriaal en spuitapparatuur. Maar er is meer. 
Naast alle leveranciers van vorig jaar maken ook nieuwe leveranciers hun 
opwachting met hun producten. Het wordt lastig, maar ons doel is vorig jaar 
te overtreff en. 

Waarom wil jij  hier bij  zij n? Niet alleen krij g je de kans om kennis te maken 
met nieuwe producten en leveranciers, maar ook profi teer je van unieke 
acties. Oh, en vergeet de catering niet: deze is namelij k nóg beter! 
Als we je nu niet zien op 27 of 28 september…

De langdurige samenwerking 
tussen KEIM en Van Wij k 
Verf zorgde eind maart voor 
een mooi moment. Onze 
vestiging in Tiel mocht een LFW 
ontvangen van KEIM Nederland. 



Met 7 vestigingen is Van Wij k Verf een aanzienlij ke organisatie en een grote speler 

in de regio. Naast onze hoofdvestiging in Tiel heeft Van Wij k Verf ook servicepunten 

in Arnhem, Ede, Lichtenvoorde, Nij megen, Doetinchem en Zutphen.

Van Wij k Verf Tiel

Kellenseweg 20

4004 JD Tiel

0344 - 614 141

tiel@vanwij kverf.nl

vanwij kverf.nl
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Het 12,5-jarig jubileum van onze Coentje
Op 18 oktober is het zover: onze Coentje uit fi liaal Arnhem is 12,5 jaar in 
dienst bij  Van Wij k Verf. Coentje, eigenlij k Orcun Bilgili, begon in 2011 net 
als velen van zij n voorgangers op de logistieke afdeling op de hoofdlocatie 
in Tiel. Na twee jaar hier gewerkt te hebben, schoof hij  door naar fi liaal 
Nij megen als verkoopmedeweker om uiteindelij k terecht te komen in fi liaal 
Arnhem. 

NIET WEG TE DENKEN
In zij n jaren bij  Van Wij k Verf is hij  bekend komen te staan om zij n harde 
werk en zij n unieke omgang met klanten. Directeur Alex zegt over Coentje: 
“Hij  is heel erg bezig met het informeren van klanten. Hij  snapt precies wat 
mensen willen en iedereen gaat dan ook tevreden en met volle handen 
weg. Hij  is er altij d en je kan ook altij d op hem bouwen. Super collega!” 
Verkoopleider Jan voegt hier aan toe: “Hij  is niet weg te denken uit Arnhem. 
Al met al mogen we trots zij n om hem in huis te hebben”. 

Ik ga op reis en 
ik neem mee…
Met maar liefst 55 inzendingen na de vorige actie, konden we bij  deze editie van 
de Vizier niet anders dan weer een mooie kleurplaatactie bedenken. Het thema 
van deze kleurplaat? Vakantie! Van Wij k Verf roept alle kinderen, kleinkinderen, 
neefjes, nichtjes of buurtkinderen van onze schilders en winkeliers op om de mooie 
ansichtkaartkleurplaat die bij  deze editie van de Vizier zit weer zo goed mogelij k in 
te kleuren. Neem hem mee in de auto, naar het strand of restaurant, kleur hem in en 
maak kans op fantastische prij zen! Inzenden kan tot 1 september 2023.

Extra kleurplaat nodig? Vraag ernaar bij  jouw Van Wij k Verf-vertegenwoordiger.

Zomertĳ d: drie topproducten voor de maanden juni en juli!
Verkoopadviseur Tjaka zet ze voor je op een rij tje

KEIM – SOLDALAN ME & TWINSTAR
Al jarenlang staat Keim’s Soldalan ME bekend als het 
beste gevelverfsysteem ter wereld. Sinds kort heeft 
het product eindelij k concurrentie. Met het nat-in-
nat schildersysteem van de nieuwe Twinstar kun je 
binnen één dag klaar zij n. Het is 99% damp-open, blij ft 
kleurecht en bladdert niet. Van Wij k Verf in Tiel heeft 

één van de vij f mengmachines in Nederland, waardoor jij  binnen één dag deze toppers al 
in huis kunt hebben.

JOTUN – DEMIDEKK DETAILS
Ontdek de kracht van Jotun Demidekk Details - de meest verkochte en belangrij kste 
watergedragen verf voor kozij nen en deuren, ramen van hout. Het is beter voor het 

milieu, elastischer dan traditionele systemen en heeft een hoger alkyd gehalte, 
waardoor het veel beter vloeit dan de Jotun Demidek Ultimate Täckfarg 
(dé houtbeschermer voor het niet-maatvaste houtwerk). Met een onderhoudsarme 
interval van 10 jaar is het de perfecte keuze voor duurzame bescherming.

WĲ ZONOL – SDT ULTRA HOOGGLANS
Wij zonol’s SDT blij ft de beste lij n als het gaat om traditionele 
lak voor buiten. Het merk is 100% van Nederlandse bodem, 
staat bekend om zij n perfecte verwerking, optimale droging en 
langdurig glansbehoud. Met een duurzaamheid van 10-12 jaar is 
deze hoogglanslak de perfecte keuze voor buitentoepassingen. 
Het is het hele jaar door te gebruiken en komt vooral in 
de zomer goed tot zij n recht.
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